Voici la liste des fonctionnalités que je vais ajouter au CRM existant, conformément a la dernière réunion du 02.09.14

1/ Interface pour lister les devis
Tableau qui listera l’ensemble des devis qui arrivent sur la plateforme. 

2/ Boutons d'Actions Fait ou A Faire
 Les statuts « à faire » ou «  fait » doivent être visible dans la liste des devis

3/ Interface de création du devis avec importation des données et implémentation des infos complémentaires (données financières) pour chacune des sociétés
Lorsque l’on clique sur le bouton «créer », on arrive sur le devis potentiel, on a toutes les données du devis qui sont rapatriées. De plus, lorsque l’on clique sur une case à cocher de sociétés, il y apparaitra les champs supplémentaires concernant les données financières à renseigner (il me faut un modèle pdf) 

4/ Selon les cases cochées, génération automatique des PDF basée sur les modèles de templates fourni déjà prédéfini pour les 4-5 sociétés mises en concurrence

5/ Fonction d'envoi de mail automatique lors de la validation du devis avec le ou les fichiers pdf en pièce jointe

6/ Mise en place d’un script php d'intégration du flux des camions vides (date | lieu département de position du camion)

7/ Développement d'un moteur de recherche sur les 2 critères permettant de trouver les camions vides. Le moteur doit être accessible pour permettre aux commerciaux d'y accéder le plus facilement possible lors des appels avec les clients.

8/ Possibilité de revenir sur un devis et le réexpédier avec une nouvelle offre chiffrée.
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9/ Après accord du client, faire un bouton de validation définitive sur une des offres.

